SENAINEY!

Networking dans les grands événements

Le netwprkinq,

a téte remplie des conseils donnés par

le coach Jan Vermeiren (31 ans), je me

rends a une soirée de networking orga-

nisée par M4M (Managers for

Managers), un club créé en 2002 parJan De Vos

(43 ans), managing director de Unit-Trade

Europe. Ma tache ne devrait pas étre trop ardue.

Il me suffit d’appliquer les conseils recus dont

le principal : ne jamais avoir peur d'adresser

la parole a des inconnus lors de ce type de

réception. D'autant que tous les partici-

pants poursuivent le méme objectif : étof-

fer leur réseau et engranger les contacts
intéressants.

Demandez
la liste des invités

J’essaie d’oublier le nombre de

; contacts que je me suis fixé pour la soirée.

_,_/ Mieux vaut ne pas étre trop ambitieux, his-

“" toire de relacher la pression. «Le but est avant

tout de s’amuser, n'a-t-on cessé de me répéter.

Plus les attentes sont modestes, moins on est
stressé en entrant dans la salle.»

Il vaut tout de m&me mieux jeter un coup
d’ceil a la liste des invités. «Je consulte généra-
lement la liste pour avoir directement une idée
des participants les plus intéressants pour

moi, comme client ou fournisseur, explique
Jan Vermeiren. Ce qui ne veut pas dire que
j'élimine les autres. On ne sait jamais...»
Geert Conard, l'un des plus grands dévelop-
peurs de réseau de Belgique (voir semaine

Pas facile de se retrouver au milieu d'une soirée et d'aborder des gens

qu’on ne connait pas. Méme les habitués du réseautage éprouvent

parfois une certaine appréhension dans ce genre de situation. Seule
solution : respirer profondément et aborder son voisin. Et mettre en
pratique les quelques conseils que nous avons testés pour vous.

5), le confirme: «Le pére d’un invité apparem-
ment sans intérét pourrait trés bien &tre direc-
teur dans une grande banque.» Mon probléme,
c’est que l'organisateur de cette soirée ne dis-
tribue la liste des invités que le soir méme.
Selon Jan Vermeiren, j’aurais pu envoyer un mail
a M4M pour obtenir 'information et le libeller
de la maniére suivante : «Pourriez-vous me com-
muniquer le nom des entreprises présentes?
Sans divulguer d’informations confidentielles,
évidemment. Vu mon agenda chargé, je suis
dans l'obligation de choisir entre plusieurs éveé-
nements ayant lieu le méme jour. J'aimerais
donc obtenir quelques renseignements préala-
bles.»

Parlez a 'organisateur

|'entre dans la salle et je mets immédiate-
ment en pratique deux conseils recus. J'épingle
le badge avec mon rom & droite pour qu'il 5oit
parfaitement lisible et je me dirige vers l'orga-
nisateur. Je n’ai aucune difficulté a aborder Jan
De Vos. Le fait que je sois journaliste et non un
simple participant facilite sans doute les cho-
ses. Il me salue en m'appelant par mon prénom
et m'explique brievement en quoi consiste le
networking selon M4M. Avec un peu d’audace,
chacun peut converser avec l'organisateur. Une
initiative qui sera siirement récompensée.
Personnage-clé de la réunion, il connait I'acti-
vité d’a peu prés tout le monde et vous pré-
sentera volontiers a quelques-uns de ses
contacts.
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