Pour atteindre vos objectifs, utilisez votre réseau!

® Qui peut m'aider d résoudre un pro-
bléme ou i ateindre un objectil? On
Pense toujours aux mémes personnes,
que l'on vait comme des spécialistes
de tel ou tel domaine. Mais n'oubliez
Pas (U vos Contcts ant euy aussi un
réseau.

Comment chalsir la personne qui, dans
une situation donnde, peot le micux
veus alder? Pensez tout d'abard au

personnes qui sont les micux placées
pourvous aider, méme si elles ne font
pas partie de voire réseau, Ensuite,
n'oublicz pas les mentors et les caa-
ches, ls ne vous atderont pas nécessai-
rement & atteindre un objectil précis,
mais lis vous encadreront,

L troisiéme groupe est composd
des 'connecteurs’, Ces individus se dis-
tinguent par Fampleur de leur réseau
et leur réputation de Rabilitd, ils vous

donnent accés d de trés nombreuses

PECSONNES [UEVOUS e Connaisse? pas,

Commentles trouver? Via votre propre
réseau ouves contacts en ligne,
Saches cependant qu'il ne suffit pas
de connaitre des connecteurs, | Gt
aussique ces derniers solent dispasés

AVOUS IETre en cantact avec dautres,

Traitez-les donc avec égard et reste en
relation. Mettez-los en contact avec vos
PIOPTESs CONMAlSSances, v

Pour un bon rbéseau:
1.0ressez la liste des personnes les

mieux plactées pour vous aider 4 ar-
teindrevotre objectif, méme si ces per-

sonnes nefonl pas— encore - partic de
VOLEE réseats

z, Cherchez un ou plusicurs coaches o
mentors.

Jinstaurez une relation avec des

‘connecteurs’, etprenez régulidrement

COMACLIVEC LUK,

Jan ¥ermelren, Nouteur de cet artiche,
estspicialisd dans he networking,
Neorseille les entreprises désirenios
d'arganiser des quenements qui favorisen
ber eréartior el résen i et fewr indique
comment intdgrerces resean dans feor
stratégie commerciale.

Info wwwe fetscomnect. be, Demandez
votne e-formation grodu e sur le networking
surwwwenctworking-toach.com



